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Anuncios Clasificados
ELECTRICIDAD DESDE 1993
Instalaciones eléctricas, averías, boletines, instalación antenas TDT-
TV, averías en general de antena. 365 días al año. No se cobra el 
desplazamiento.
C/. Ciudad Jardín, local 2. Tel. 604 192 055. Instalador Autorizado.

Som El Campello
uLa rehabilitación del conjunto es-
cultórico y fuente del “Monumento al 
pescador” de El Campello será una feliz 
realidad este mismo año. La Junta Lo-
cal de Gobierno del Ayuntamiento, que 
preside el alcalde Juanjo Berenguer, ha 
aprobado, a propuesta de la concejalía de 
Infraestructura Pública que dirige Cris-
tian Palomares, contratar los servicios del 
gabinete técnico “Ingeniería y Estudios 
Mediterráneo” para que elabore el pro-
yecto, contemplado en el Plan de Inver-
siones aprobado en 2024.
Ese gabinete dispone de dos meses para 
entregar su trabajo, y cobrará por ello 
un total de 13.189 euros (IVA incluido). 
Después, saldrán a licitación las obras, 
para lo que se requiere con carácter pre-
vio disponer de una autorización de los 
herederos del escultor Arcadi Blasco, 
autor del monumento, al tratarse de una 
intervención que afecta a una creación 
artística, sujeta por tanto a derechos de 
autor. El Ayuntamiento también deberá 
pedir autorización al departamento mi-
nisterial de Costas.
La Junta Local de Gobierno ha dado el 

plácet a la propuesta trasladada por la 
Mesa de Contratación. Para la restaura-
ción del monumento en su integridad, el 
Ayuntamiento ha reservado 350.000 eu-
ros del Plan de Inversiones.
El objetivo principal de este proyecto es la 
puesta en marcha de la fuente de ese con-
junto escultórico, que se completa con el 
monolito ubicado en la arena de la playa 
Carrer la Mar. En el año 2022 surgieron 
problemas de filtraciones en el vaso de la 
fuente, por lo que se dejó sin uso.
Informes técnicos previos determinaron 
que es necesario garantizar la impermea-
bilidad del vaso, reponer las teselas de 
todo el conjunto monumental, renovar la 
instalación electro-mecánica de la fuente, 
reponer el láser que unía ambas partes 
del conjunto escultórico, y mejorar en 
general el sistema de funcionamiento de 
la fuente. El gabinete técnico contratado 
para redactar el proyecto, es una con-
sultoría en ingeniería civil, urbanismo e 
infraestructuras públicas, que cuenta con 
una amplia experiencia en la realización 
tanto de redacción de proyectos como de 
dirección facultativa de obras, así como 
supervisión de infraestructuras y obras 
públicas.

El Campello encarga a un gabinete técnico 
de Alicante el proyecto de restauración del 
“Monumento al Pescador”,

Monumento al pescador

No significa que el proceso en su conjunto sea anulado

El Campello tendrá que volver a adjudicar el 
complejo deportivo con piscina en cumplimiento 
de una resolución del Tribunal de Recursos

Som El Campello 
uOtro traspiés en el largo proceso desa-
rrollado para dotar a El Campello de un 
moderno complejo deportivo, que inclu-
ye piscina cubierta y gimnasio, ha sido 
resuelto en el transcurso de un Pleno con-
vocado por el alcalde, Juanjo Berenguer, 
con carácter extraordinario.
Se trataba de asumir una resolución del 
Tribunal Administrativo Central de Re-
cursos Contractuales (TARCR), que ha 
estimado en parte el recurso presentado 
contra la adjudicación ya aprobada pre-
sentada por la firma “Arena Alicante”, 
fundamentada en que la adjudicataria 
(la almeriense Ego Sport Center S.L.) 
habría presentado una oferta con baja 
temeraria no suficientemente justificada. 
El Tribunal obliga a retrotraer el proceso 
al momento de presentar documentación 
aclaratoria. No significa que el proceso en 
su conjunto sea anulado, sino únicamente 
la exigencia de retrotaer las actuaciones al 
paso previo a la adjudicación y solicitar 
a las cuatro mercantiles que presentaron 
ofertas al concurso púbico de explotación 
del complejo deportivo, información de-
tallada de sus propuestas, todas ellas con 
baja temeraria.
Con el acuerdo alcanzado con los votos a 
favor de PP y VOX (PSPV-PSOE, Com-
promís, Per El Campello, EU-Unides Po-

dem y la edil no adscrita Guadalupe Vidal 
se han abstenido), se anula de facto la ad-
judicación que aprobó el Ayuntamiento el 
pasado septiembre, también en un Pleno 
celebrado con carácter extraordinario.
El acuerdo alcanzado concedía cinco días 
hábiles a las empresas licitadoras para 
que presenten las justificaciones que con-
sideren oportunas. Tras ello, la Mesa de 
Contratación, con los correspondientes 
informes técnicos, formulará una nueva 
propuesta de adjudicación que volverá a 
elevarse a este pleno para su aprobación 
definitiva.
“Hablamos de días, y eso justifica plena-
mente que el alcalde nos haya convocado 
en sesión extraordinaria”. “Porque no ha-
blamos de un edificio o una infraestruc-
tura pública más. Hablamos de calidad 
de vida, el acceso a la salud, al deporte, 
al bienestar.
“Somos plenamente conscientes de que 
detrás de este expediente hay vecinos 
y vecinas que esperan poder utilizar la 
piscina, clubes deportivos que necesitan 
estas instalaciones, familias que quieren 
retomar actividades, y personas mayores 
que cuentan con este espacio para mejo-
rar su salud y su calidad de vida, pero las 
decisiones de los tribunales están para ser 
cumplidas”, ha remarcado el edil Cristian 
Palomares.
“Volvemos hoy a pedir disculpas sinceras 

a la ciudadanía por la demora. Entende-
mos su impaciencia, porque es también 
la nuestra. Entendemos su frustración, 
porque compartimos ese deseo de ver 
el complejo deportivo abierto y funcio-
nando. Desde todas las áreas del Ayun-
tamiento se ha dado máxima prioridad a 
este asunto. Estamos dedicando todos los 
recursos humanos y técnicos disponibles 
para que el procedimiento avance con 
todas las garantías legales, pero también 
con la mayor agilidad posible”.
Desde el PSOE, Yeray Hernández ha 
acusado al equipo de gobierno de mentir 
respecto a la apertura de la piscina y obras 
es colegios y parques. «Digan la verdad, 
que la piscina sigue bloqueada, que no sa-
bemos los meses que va a seguir cerrada, 
que habrá que adjudicar de nuevo la ges-
tión y que cuando se termine este proce-
so, se podría iniciar otro…la próxima vez 
sean más prudentes y no sigan tomándole 
el pelo a los vecinos».
Paco Toni Palomares de Per El Campello 
se ha referido al tema como «ineficiencia 
de los equipos de gobierno que han pasa-
do por el Ayuntamiento, especialmente el 
Partido Popular que ha tenido dos legis-
laturas para solucionar este problema». 
Además, Palomares ha apuntado que 
«este municipio necesita políticos valien-
tes que imponga los criterios de adjudica-
ción sobre los servicios municipales, pero 
es más fácil culpar a los técnicos».
Pedro Mario Pardo, portavoz de EU-UP 
ha reprochado el tono eufórico que tuvie-
ron los concejales del PP en el pleno de 
septiembre, «no estamos para victorias, 
triunfalismos y medallitas, al menos en 
esta gestión». Además se ha referido a la 
privatización del servicio, «mirad el año 
al que nos lleva, esto no es abrir la piscina, 
es privatizar la piscina».
Juanjo Berenguer, alcalde de El Campe-
llo ha querido apuntar que «no estamos 
en una licitación barata ni banal…aquí ha 
habido dos posturas irreconciliables, el PP 
votando que si, EU votando en contra, el 
resto depende…esto no se ha privatizado 
por que nunca fue público…espero, que 
este paso sea de los últimos».

Vista aerea del complejo deportivo
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Som El Campello
u El interior de la cámara acorazada sita 
en el sótano del edificio “Las Cariátides” 
de la calle Alcalá de Madrid, sede central 
del Instituto Cervantes, se ha llevado a 
cabo uno de los actos de mayor enjundia 
de cuantos ha acogido el “Año Altami-
ra” promovido por el Ayuntamiento de 
El Campello para dar a conocer la figura 
del jurista, humanista, pedagogo, literato 
y pacifista de mayor proyección inter-
nacional que ha tenido España: Rafael 
Altamira Crevea, cuyos restos fueron 
repatriados en diciembre de 2024 desde 
México hasta el Cementerio Municipal 
de El Campello, donde fueron inhuma-
dos junto con los de su esposa Pilar Re-
dondo en una solemne ceremonia-fune-
ral que presidió el pasado 10 de febrero 
de 2025 el Rey Felipe VI.
Y justo un año después, también un 10 de 

febrero (fecha de nacimiento del insigne 
personaje), varios objetos personales do-
nados por su familia han sido deposita-
dos en uno de los habitáculos de la llama 
“Caja de las Letras” (exactamente la caja 
número 1.456), donde ya comparte espa-
cio con personajes tan relevantes d la cul-
tura y las artes españolas como Antonio 
Buero Vallejo, Gabriel García Márquez, 
Juan Ramón Jiménez, Manuel Machado 
o Severo Ochoa.
Ha sido un acto ágil y muy emotivo, 
en el que han intervenido el director del 
Instituto Cervantes, el poeta Luis García 
Montero; la nieta de Rafael Altamira 
María Luz Altamira García-Tapia, y el 
alcalde de El Campello, Juanjo Beren-
guer, en presencia de autoridades de la 
Diputación Provincial (en concreto el di-
putado de Cultura, Juan de Dios Navarro, 
en representación del presidente Toni Pé-
rez), la Universidad de Alicante (en este 
caso la catedrática Eva Valero Juan ha 
acudido por delegación de la rectora Am-
paro Navarro), la concejala campellera 
de Cultura, Dorian Gomis, periodistas, 
camarógrafos y fotógrafos.
El resto de la delegación desplazada a 
Madrid desde El Campello, familiares 
llegados de diversos puntos de España, 

invitados y asistentes en general, han 
seguido el desarrollo del acto en el salón 
de actos, contiguo a la cámara acorazada, 
donde se ha proyectado en directo.
Los parlamentos han sido cortos, como 
es habitual en el Instituto Cervantes, pero 
cargados de contenido y una idea común: 
que la humanidad siga el ejemplo de Ra-
fael Altamira, un polifacético y completo 
intelectual que hasta en dos ocasiones fue 
nominado para recibir el Premio Nobel 
de la Paz.
Cinco han sido los objetos deposita-
dos en la caja, donados por la familia, 
que a partir de ahora forman parte del 
Patrimonio Nacional y serán por tanto 
custodiados por siempre por el Instituto 
Cervantes.
Se trata de un retrato de Rafael Altami-
ra hecho en lápiz y acuarela, de autor 
desconocido; un ejemplar de la primera 
edición del libro “Reposo” publicado 
en 1903; una carta oficial manuscrita en 
1911 de Rafael Altamira destinada a Ma-
nuel B. Cossío, en calidad de Director-
General de Primera Enseñanza; una fo-
tografía de la esposa de Rafael Altamira, 
Pilar Redondo, y sus tres hijos, fechada 
en el año 1909 e impresa sobre cartón; y 
el primer ejemplar del libro “Rafael Alta-

mira y Cervantes”, editado por el propio 
Instituto Cervantes y de cuyo contenido 
se han encargado la catedrática de Litera-
tura Hispanoamericana Eva Valero Juan, 
y el doctor en Filosofía y Letras Ignacio 
Ramos Altamira, bisnieto de Rafael. La 
edición del libro, que forma parte de la 
colección “Mina de pasatiempos”. ha 

llegado a tiempo de formar parte del con-
tenido del habitáculo dedicado a Rafael 
Altamira en la Caja de las Letras.
Para sorpresa de todos, se ha intriducido 
en la caja un sexto elemento, que portaba 
la nieta de Rafael Altamira una copia de 
una carta que su abuelo le envió a su pa-
dre, también de nombre Rafael.

Cinco han sido los objetos depositados en la caja

Rafael Altamira y El Campello hacen historia depositando parte de su legado en la “Caja de 
las Letras” de la cámara acorazada de la sede central del Instituto Cervantes en Madrid
Cinco han sido los objetos 
depositados en la caja, do-
nados por la familia, que a 
partir de ahora forman par-
te del Patrimonio Nacional.

Caja dedicada a Rafael Altamira en la Caja de las Letras

Som El Campello
u Tal y como anunció el jefe de obra, la 
reurbanización del parque Gabriel Miró 
y su entorno ha llegado ya a la fase en la 
que la maquinaria ha cubierto de hormi-

gón la base de la gran cavidad excavada 
en el terreno, una importante infraestruc-
tura que tendrá 38’5 metros de largo, 
21’50 de ancho y 6 de altura.
Maquinaria pesada y brigadas de obre-
ros trabajan día tras día para dar forma 

a ese depósito que complementará la 
red de saneamiento del municipio, que 
se construye con la misión de captar y 
retener el agua transportada por los co-
lectores de la zona, sobre todo cuando se 
registran precipitaciones intensas, para 
reducir colapsos de la red. El tanque 
tendrá una capacidad de 4.500 metros 
cúbicos de agua. Sobra esa estructura se 
habilitará un parking en superficie, que 
será gratuito.
La UTE (unión temporal de empresas) 
formada por las mercantiles MOA (Me-
diterráneo de obras y asfaltos, con sede 
en Alicante) y “ACSA obras e infraes-
tructuras” (radicada en Tarragona) avan-
za para cumplir con los plazos marcados 
en el contrato. El trabajo deberá estar 
finalizado en un plazo de 8 meses desde 

su inicio, sin posibilidad de prórrogas.
En la obra, contemplada en el plan muni-
cipal de inversiones, se invierte un total 
de 2.125.764’30 euros. La Diputación 
Provincial de Alicante que preside Toni 
Pérez aporta a esta actuación 1.099.000 
euros, del Plan “Planifica”, al que se 
acogió la concejalía de Infraestructura 
Pública que dirige Cristian Palomares 
para llevar adelante uno de sus proyectos 
“estrella”, con actuaciones demandadas 
por los vecinos de la zona desde hace 
muchos años.

Solicitud vecinal
De acuerdo también a lo que pedían los 
vecinos, se habilitará una zona verde con 
jardinería y red de riego, área de juegos 
infantiles perimetrada, un parque canino 

con vallado, aparcamiento en superfi-
cie, canalizaciones, modernas lumina-
rias, nuevo mobiliario urbano, aparatos 
biosaludables para personas mayores y 
renovación integral de la señalética hori-
zontal y vertical, entre otras actuaciones.
En la plaza colindante situada sobre el 
parking privado del edificio “Puerta 
Plaza”, se han proyectado trabajos de 
impermeabilización, además del reno-
vado parcial del pavimento, alumbrado 
y mobiliario urbano. Se contempla tam-
bién el acceso a la plaza desde la calle 
Sant Francesc. Para las zonas verdes 
(una anexa al aparcamiento en superficie 
y otra en la esquina noreste de la plaza), 
se contempla su acondicionamiento con 
renovación del pavimento, riego y jardi-
nería, alumbrado y mobiliario.

El hormigón cubre ya el fondo de la gran cavidad excavada en el parque 
Gabriel Miró de El Campello para construir el parque de tormentas

Hormigonado plaza Gabriel Miró
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Som El Campello
uPrimero de todo, para los vecinos que no te 
conocen, ¿quién es Rubén Jordán? Pues un ve-
cino más nacido en Alicante en 1987 y criado en 
este pueblo desde ese momento. Realicé aquí mis 
estudios del colegio y el instituto y me formé en la 
L’Avanç desde los 4 o 5 años hasta que marché al 
conservatorio.

¿Y cómo empiezas a darte cuenta que la música 
puede ser tu camino profesional? Pues fue preci-
samente gracias a personas como Joan Iborra -en-
tonces director-, Luis Seguí -actual director- y pro-
fesores como Orlando Regidor como me di cuenta 
de que podría hacer de la música mi vida. Ocurrió 
cuando di el salto de la banda jove a la banda titular 
ya que coincidió que comencé a hacer ahí mis pini-
tos con el piano, a componer mis primeras piezas, a 
coger la batuta… tendría 12 o 13 años. Sin mi paso 
por L’Avanç y la relación tan bonita que tuve con 
Iborra, Seguí, etc., no habría llegado a hacer el grado 
profesional de saxofón, después el superior de com-
posición y -finalmente- especializarme en dirección 
de orquesta y musicología.

Entrando ya en tu música, ¿qué es lo que te ins-
pira a la hora de componer? Bueno, generalmen-
te depende de la obra a la que me enfrente. No es 
lo mismo componer una sinfonía, donde la idea o 
el concepto alrededor del que todo girará depende 
exclusamente de mí, que enfrentarme a musicalizar 
un poema o una pieza de carácter religiosa. En cual-
quier caso, lo digo siempre sin que me tiemble el 
pulso: la inspiración viene de Dios a base de trabajo.

La música para Semana Santa podemos decir 
que es un género que se te da bien, ¿qué tiene ese 
género que hace sacar lo mejor de ti? ¡Agradezco 
el cumplido con eso de que se me da bien! Supongo 
que a través de este género he conseguido explorar 
facetas personales que en otros no había podido ha-
cer. Al final, todo esto es un camino de aprendizaje, 
pero es cierto que cuando he compuesto música para 
orquesta -que he compuesto bastante- me ha hecho 

sacar unas cosas de mí y cuando he trabajado más 
en profundidad el género sacro o religioso, otras. En 
cualquier caso, lo interesante de la música para la Se-
mana Santa, lo que más disfruto, es que me permite 
tener una conexión muy profunda con un público 
muy amplio. Me decían que en la salida extraordina-
ria que hizo la Esperanza de Triana en Sevilla hace 
unos meses podía haber unas 20.000 personas escu-
chando mi música. Esa energía acumulada a través 
de mi música sólo puede verse en esas situaciones.

Hablando de Semana Santa, ¿cómo esperas que 
sea ese inicio de la Semana Santa de Sevilla con 
tu obra “La misión de la Esperanza”? Bueno, “La 
Misión de la Esperanza” tiene ya un largo recorrido 
pero he tenido la suerte de que haya sido seleccio-
nada para sonar en el pregón de la Semana Santa de 
Sevilla. Tengo que decir que soy afortunado porque, 
con esto, mi música habrá sonado en los dos prego-
nes más importantes de Sevilla como son el pregón 
de las Glorias -donde sonó mi marcha “Bajo tu Am-
paro” en 2015, y ahora en el de la Semana Santa. 
Será apoteósico, seguro.

Además de marchas procesionales, haces música 
clásica y de otros géneros, ¿cómo es ese proceso 
de crear ese tipo de música? Realmente el proceso 
creativo siempre es el mismo. Quizá lo que cambia 
es el enfoque. Es un proceso duro y de absoluta so-
ledad. De búsqueda de uno mismo para darse a los 
demás. Es bonito, pero muy intenso.

En tu trabajo como director, ¿qué retos te supone 

dirigir y tener la conexión con la orquesta? Dirigir 
es una experiencia maravillosa. Realmente, dirigir es 
la experiencia artística que más me satisface realizar 
ya que es donde más cómodo me encuentro, donde 
más yo me siento. Gracias a Dios, con las orquestas 
que he trabajado (Filarmonía de Madrid, Orquesta 
Sinfónica “La Estación”, Orquesta Sinfónica Sin-
gUs) ha habido cierto feeling -especialmente con la 
orquesta sinfónica SingUs y la conexión ha sido casi 
inmediata. De hecho, con ellos he debutado casi en 
todos los teatros importantes de Madrid.
Sin embargo, no siempre es así, y a veces uno se en-
cuentra resistencias. Ten en cuenta que una orquesta 
o una banda es un grupo humano que muchas veces 
carga con el peso de haber sido dirigida durante 20 
o 30 años por la misma persona. Si el proceso ha 
sido bueno, es genial porque el grupo tendrá soni-
do propio. Sin embargo, si la experiencia no ha ido 
muy bien, habrá inercias, costumbre, resistencia al 
cambio… A veces es un proceso muy complejo, casi 
desagradable, pero esto me ocurrido quizá sólo una 
vez. El resto de experiencias dirigiendo en Madrid, 
Zaragoza, Castellón, Sevilla o Alicante ha sido ma-
ravilloso y una escuela de aprendizaje.

Has sido reconocido con premios y nombramien-
tos importantes, como tu labor como Maestro 
de Capilla en Urda. ¿Cómo influye este trabajo 
en tu visión musical y creativa? Mi labor como 
Maestro de Capilla ha sido un pilar fundamental en 
mi carrera. De hecho, es la actividad profesional más 
importante que he realizado en los últimos 5 años 
por varios factores: por un lado ha sido una labor de 

gestión de personal y medios muy importantes. Por 
otro lado, he tenido que combinar constantemente 
mi faceta de director junto a la de compositor, todo 
ello adrezado con la de musicólogo y estudiante per-
petuo de teología. Ten en cuenta que durante estos 
5 últimos años he compuesto y estrenado música 
nueva prácticamente para todos y cada uno de los 
domingos del año, además de piezas para distintos 
actos concretos como el oratorio Las siete últimas 
palabras de Cristo en la Cruz, un Requiem a la muer-
te de Benedicto XVI, otro Requiem a la muerte del 
papa Francisco… muchas veces música compuesta 
en tiempo récord por la visita del Sr. Arzobispo de 
Toledo y Primado de España… En fin, una expe-
riencia única de la que -por cierto- me despido el 
próximo Domingo de Ramos. Y luego claro, he tra-
bajado con un grupo humano del que me acordaré 
toda la vida. Prácticamente un coro sólo de mujeres, 
todas ellas amateurs que no sólo han sabido estar en 
su sitio, sino que me han respetado en todo momen-
to y se han dejado dirigir. Urda y su basílica -y me 
atrevería a decir incluso Toledo-, nunca agradecerán 
lo suficiente el trabajo de estas señoras durante los 
últimos 5 años. Ha sido maravilloso y me lo llevo 
conmigo.

¿Cuál es el sueño profesional que todavía te que-
da por cumplir? Terminar de componer mi ópera 
sobre un texto precioso de mi querido Antonio Gala.

¿Cómo imaginas la evolución de tu estilo musical 
en los próximos años? La evolución del estilo es re-
flejo del estudio, de todo los que nos va permeando y 
de la vida misma. Tengo un estilo muy definido ya, 
que como vino a decir José Luis Temes es una mez-
cla de minimalismo, música pop y música cinema-
tográfica… No sabría decir. Quizá diría que, al igual 
que en la vida aspiro más a la serenidad que a la feli-
cidad -como decía Antonio Gala- en la composición 
aspiro a utilizar cada vez menos ampulosidades.

Eres uno de los campelleros más conocidos del 
momento, ¿sientes el apoyo desde tu pueblo 
cuando sales de nuestras fronteras? Durante mu-
chos años he pasado bastante desapercibido, pero 
nunca me ha importado. Siempre he trabajado inten-
tando dar lo mejor de mí independientemente del lu-
gar. He tenido etapas de trabajo en Alicante, Murcia, 
Córdoba, Sant Joan, Toledo… en todos esos lugares 
he dado el 100 x 100 de lo que soy. Dicho esto, es 
cierto que en los últimos años sí ha habido un acer-
camiento hacia mi trabajo y mi trayectoria que agra-
dezco enormemente. Me encantaría trabajar mucho 
más en mi pueblo.

Entrevista con Rubén Jordán, compositor y director de banda campellero

“Me encantaría trabajar mucho más en mi pueblo”
Rubén Jordán es uno de los cam-
pelleros más conocidos fuera del 
municipio, los conocemos un poco 
más y nos cuenta como es para el 
que una de sus piezas de inicio a la 
Semana Santa de Sevilla.

Rubén Jordán en uno de sus conciertos

Som El Campello
u La Sala Ramón Llull de la Bibliote-
ca Municipal de El Campello se llenó 
este miércoles en el acto informativo 
organizado por los cuatro grupos de 
la oposición municipal PSOE, Com-
promís, Per El Campello y Esquerra 
Unida–Unides Podem para analizar el 
proyecto de ampliación del vertedero 
de Les Canyades.
El acto comenzó con las intervencio-
nes de los portavoces de las cuatro for-
maciones: Yeray Hernández (PSOE), 
Laia García (Compromís), Paco Toni 
Palomares (Per El Campello) y Pedro 
Mario Pardo (EU–Unides Podem), 
quienes coincidieron en señalar la pre-
ocupación existente entre vecinos y 
vecinas por las posibles consecuencias 
ambientales y territoriales del proyec-
to, así como la necesidad de garantizar 
la máxima transparencia y participa-
ción pública en un asunto de gran im-
pacto para el municipio y comunicar 
que tanto PSOE como Compromís 
han comunicado para que desde Corts 
también se trate están dando pasos 
para reivindicar hacia la negación de 
la ampliación del macrovertedero.
Tras esta introducción política, el acto 

continuó con la intervención del res-
ponsable estatal de residuos de Ecolo-
gistas en Acción, Carlos Arribas, quien 
presentó un análisis técnico detallado 
del proyecto y explicó las alegaciones 
que la organización ecologista ha pre-
sentado durante el proceso de informa-
ción pública.
Durante su exposición, Arribas explicó 
que la ampliación planteada supondría 
un incremento muy significativo del 
vertedero, que pasaría a tener una capa-
cidad total superior a los 5 millones de 
metros cúbicos y una superficie cercana 
a los 193.000 metros cuadrados, lo que 
lo convertiría en uno de los macroverte-
deros más grandes del País Valencià.
El experto detalló además diversas 
irregularidades detectadas en la docu-
mentación del proyecto. Entre ellas, 
destacó que parte de los documentos 
sometidos a información pública en 
enero de 2026 corresponden en reali-
dad a un proyecto anterior presentado 
en 2022 y posteriormente descartado. 
Según explicó, el Estudio de Impacto 
Ambiental presentado para la amplia-
ción actual sería prácticamente idén-
tico al elaborado para ese proyecto 
anterior, incluyendo planos y docu-
mentación técnica elaborados para una 
propuesta distinta.
Asimismo, señaló inconsistencias en 
distintos documentos técnicos del ex-
pediente, como informes geotécnicos 
o análisis de riesgos medioambienta-
les que, según expuso, no se corres-
ponden con el proyecto actualmente 
sometido a tramitación. Estas circuns-
tancias han motivado que Ecologistas 

en Acción haya solicitado incluso la 
suspensión del trámite de información 
pública y la corrección de la documen-
tación presentada.
El acto concluyó con un turno de pre-
guntas en el que participaron repre-
sentantes institucionales y vecinos. La 
primera intervención fue la del alcalde 
de Aigües, Emilio José Solves, quien 
expresó su preocupación por el im-
pacto que la ampliación del vertedero 
podría tener en el entorno y manifestó 

su descontento con el proyecto plan-
teado.
Tras su intervención, varios vecinos y 
vecinas asistentes tomaron la palabra 
para trasladar también su inquietud y 
malestar ante una ampliación que con-
sideran que puede tener consecuencias 
importantes para el territorio y la cali-
dad de vida en la zona.
Los grupos organizadores valoraron 
muy positivamente la gran asistencia 
al acto, con la sala completamente lle-

na, lo que demuestra, según señalaron, 
el interés de la ciudadanía por infor-
marse y participar en el debate sobre 
la gestión de residuos y el futuro del 
vertedero de Les Canyades.
Finalmente, las formaciones de la opo-
sición destacaron la importancia de se-
guir ofreciendo información rigurosa 
a la población sobre un proyecto con 
importantes implicaciones ambien-
tales, territoriales y sociales para El 
Campello.

Charla del experto en residuos Carlos Arriba

La oposición de El Campello llena la Biblioteca Municipal en un acto 
informativo contra la ampliación del vertedero de Les Canyades
PSOE, Compromís, Per El 
Campello y Esquerra Unida–
Unides Podem organizan 
una charla con el experto en 
residuos Carlos Arribas para 
analizar el proyecto.

Concejales de la oposición en la charla sobre el vertedero

u Ha pasado ya más de la mitad de 
la legislatura y la realidad de nuestro 
municipio es tozuda. Mientras los 
problemas cotidianos de los vecinos 

siguen ahí —en las calles, en la fal-
ta de servicios y en las promesas in-
cumplidas—, el equipo de gobierno 
parece haber despertado de un largo 

letargo. Pero no lo hace por vocación 
de servicio, sino por puro cálculo 
electoral.

Desde XEC, tenemos memoria. Fui-
mos el primer grupo en votar en con-
tra de los presupuestos iniciales de 
este mandato. En aquel momento, se 
nos acusó de “bloquear el progreso”, 
pero nuestra decisión no fue un “no” 
a las inversiones, sino un “no” a la 
fantasía. No podíamos ser cómplices 
de unas cuentas irreales, infladas y di-
señadas para el titular de prensa más 
que para la ejecución real.

Hoy, el tiempo nos ha dado la razón. 
Aquellas inversiones estrella que 
justificaron sus presupuestos siguen 
guardadas en un cajón o, peor aún, 

se presentan ahora de nuevo como 
“novedades” a pocos meses de las 
elecciones. Es el viejo truco de ven-
der la misma moto dos veces: primero 
como promesa y ahora como esperan-
za desesperada.

Cada vez que desde XEC señalamos 
esta falta de gestión, el equipo de go-
bierno recurre al mismo mantra para 
intentar deslegitimarnos: “Ustedes 
votaron en contra”.

Sí, votamos en contra de la irres-
ponsabilidad. Votamos en contra de 
presupuestos que sabíamos, por pura 
lógica técnica, que no se iban a cum-
plir. Y el balance actual —con una 
ejecución presupuestaria mínima y 
los problemas de la gente intactos— 

demuestra que nuestra postura fue la 
única honesta.

Gestionar no es anunciar; gestionar es 
hacer realidad. Vender falsas expecta-
tivas ahora, tras años de parálisis, es 
una falta de respeto a la inteligencia 
de la ciudadanía.

En XEC seguiremos trabajando con 
los pies en el suelo, defendiendo in-
versiones que sean posibles y exigien-
do que el dinero de todos se use para 
solucionar problemas, no para finan-
ciar campañas de imagen.

Porque a mitad de camino ya no valen 
las excusas, y a estas alturas, ya todos 
sabemos distinguir entre un proyecto 
de futuro y un simple interés electoral.



Audioprotesista. Violeta Jacobo 
Muchos profesionales usan gafas os-
curas o mascara para soldadura para 
proteger sus ojos, o botas de seguri-
dad para protegerse de los golpes, los 
oídos también necesitan protección 
en la exposición de ruidos elevados.
Existen diversos tipos de protectores 
auditivos, unos desechables otros 
hechos a medida, otros auriculares o 
cascos de protección…., es la mane-
ra que tienen para atenuar el ruido.
Estos reducen sus efectos sobre el 

sistema auditivo, evitando que el ex-
ceso de ruido pase al oído interno y 
llegue a causar daños.

Los protectores auditivos deben usar
se en todos aquellas situaciones que 
exceda los 85dB. 
Los tapones auditivos son de uso per-
sona, por higiene.
En Amplivox Centro Audiologico esta-
mos a su disposición para revisar su 
salud auditiva de forma gratuita y sin 
compromiso.

Protege tus oidos en el trabajo

Local/Salud
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u El municipio de El Campello ha cele-
brado este 8 de marzo, Día Internacional 
de la Mujer, con una jornada marcada 

por la reivindicación y la participación 
ciudadana, en la que la lectura de la de-
claración institucional y la V Marcha por 
la Igualdad han centrado los actos con-
memorativos.
La Plaza Saint Christol Lez Ales ha aco-
gido el acto institucional, en el que se 
ha leído la declaración de la Federación 
Valenciana de Municipios y Provincias 
(FVMP). En él han participado miem-
bros de la Corporación Municipal, la 
Policía Local y representantes del tejido 
asociativo, en un gesto conjunto de com-
promiso con la igualdad entre mujeres y 

hombres. El alcalde, Juan José Beren-
guer Alcobendas, ha abierto el acto recor-
dando el papel de las administraciones 
públicas en la defensa de los derechos de 
las mujeres y ha subrayado el deber de 
las instituciones de actuar como “bastón” 
en esta reivindicación.
En la lectura del manifiesto también han 
intervenido representantes de los grupos 
municipales PSPV-PSOE, Compromís, 

Per El Campello y EU-Unides Podem, 
junto a ediles no adscritos y la conceja-
la de Igualdad, Maricarmen Alemañ. A 
ellos se han sumado representantes de 
asociaciones locales como Amudeca y la 
Plataforma Violeta El Campello.
Tras el acto institucional, la ciudadanía 
ha tomado el protagonismo con la V 
Marcha por la Igualdad, que ha recorrido 
las calles del municipio desde el Ayunta-

miento hasta la calle Sant Vicent. La mar-
cha, en la que han participado vecinos y 
colectivos sociales, ha simbolizado el 
compromiso colectivo por seguir avan-
zando hacia una igualdad real y efectiva.
La jornada ha concluido con un mensaje 
compartido por instituciones y sociedad 
civil: la igualdad se construye cada día 
con el esfuerzo y la implicación de toda 
la ciudadanía.

El Campello conmemora el 8M con la lectura de la
declaración institucional y la V Marcha por la Igualdad

8M Día Internacional de la Mujer

Instituciones, asociaciones 
y ciudadanía participan en 
una jornada reivindicativa 
que recorrió las calles del 
municipio bajo el lema de 
la igualdad real y efectiva.

La lectura del manifiesto fue uno de los momentos clave de la jornada

Muchos vecinos y vecinas se acercaron a la manifestación por el 8M

La igualdad está en peligro

u Estimados vecinos,
Aprovechando la celebración del 8 
de marzo – día de la mujer-, hay una 
cuestión que ataca directamente a la 
dignidad e igualdad de la mujer, que 
está siendo olvidada por la izquierda: 
El uso del burka y niqab, esas cárceles 
de tela que responde a meras costum-
bres sociales de determinados países 
gobernados por terroristas y radicales 
islámicos (Irán, Afganistán y determi-
nadas zonas de Malí, Yemen y Soma-
lia), y que han de llevar las mujeres 
cuando salen de casa, amenazadas son 
severas sanciones si no lo llevaran. No 
es, por tanto, una cuestión de religión 
– el Corán solamente dice que las mu-
jeres deben llevar cubierto el pelo, pero 
nada dice del rostro-, sino de una civi-
lización sin evolucionar a penas desde 
el medievo, donde así mismo la mujer 
debe de ir andando siempre por detrás 
del hombre, y algunas “lindezas” más.
Lo que está en juego no es la religión, 
sino los derechos humanos.
Es desde esa perspectiva –y no desde 
un discurso identitario o supremacis-
ta– desde donde debería analizarse 
cualquier iniciativa política relacio-
nada con estas prácticas. El problema 
surge cuando el debate se envuelve en 
un tono de cruzada, como si se trata-
ra de defender Acre de las huestes sa-
rracenas. Ese lenguaje convierte una 
cuestión de derechos individuales en 
un choque de civilizaciones, y ahí to-

dos perdemos.
Cuando lo que prima es la defensa 
abstracta de «lo que somos», se genera 
un enfrentamiento deliberado que ali-
menta a los extremos. En ese terreno 
solo puede ganar aquel que exagera 
una parte de la realidad para rechazar 
el conjunto, el que necesita el conflicto 
permanente para justificar su discurso. 
Mientras tanto, quienes realmente su-
fren la peor jaez del islam quedan del 
todo desamparadas, obligadas a mirar 
el mundo a través de una rejilla, apar-
tadas, sometidas. Eso es lo repugnante, 
no la diferencia cultural en sí misma, 
ni la diversidad religiosa, sino la nor-
malización de prácticas que niegan la 
autonomía individual. Hay costum-
bres que, como otras prácticas infames 
del pasado, no deberían trasladarse ni 
consolidarse aquí, porque nosotros no 
somos así; aquí hace tiempo que abju-
ramos de ese mundo como para coque-
tear con traerlo de vuelta.
La igualdad entre hombres y mujeres 
pertenece al ámbito del deber colectivo 
y del avance social. Es un logro irre-
nunciable. Y quien rechaza ese avance 
tiene derecho a sus creencias, pero no a 
imponerlas cuando contradicen princi-
pios básicos de dignidad y libertad.
Defender la libertad no implica atacar 
religiones ni culturas, sino proteger a 
las personas frente a cualquier forma 
de opresión, venga de donde venga.
Esta es la postura del Grupo Municipal 

Vox El Campello que, por supuesto, 
ni desea que las mujeres lleven esas 
humillantes prendas, y mucho menos, 
que se quieran imponer a toda costa 
en nuestra sociedad, donde tenemos 
unas arraigadas costumbres sociales, 
culturales y religiosas que hemos de 

defender como una forma esencial de 
defender El Campello y, en último tér-
mino, España, aunque haya personas a 
las que se les ponga los pelos de punta 
cuando se nombra dicha palabra, como 
si defender la propia Nación fuera algo 
malo… ver para creer, pero es cierto.

Semana santa campellera
Para acabar en positivo este artículo 
y centrándonos en nuestro municipio, 
en apenas unas semanas comenzará la 
celebración de la Semana Santa – pri-
mera semana de abril-, donde la Cofra-
día del Santo Entierro, cada vez más 
numerosa, sacará sus pasos a la calles 
de El Campello el Jueves y el Viernes 
Santo. No os perdáis esta seña de iden-
tidad campellera, que aúna religión, 
cultura y tradición.
Son días para pensar en lo que se está 
celebrando – los misterios de la Pa-
sión, Muerte y Resurrección de Cris-
to-, descansar y considerar de dónde 
venimos, quiénes somos y hacia dón-
de vamos. Somos europeos, cuyas 
raíces son cristinas, así que vivamos 
la Cuaresma y la Semana Santa, cada 
uno según su conciencia y sus cos-
tumbres, y respetemos obviamente a 
quienes hacen el Ramadán, pero sin 
tanto aplauso y felicitaciones, como 
se hace desde el Gobierno de España y 
de algunas Comunidades Autónomas, 
como la catalana, que no felicita las 

Navidades pero sí se vuelca con la co-
munidad islámica, con buenos deseos 
e imponiendo el menú halal en centros 
educativos públicos. La realidad es 
que hay poblaciones –sobre todo en 
la provincia de Gerona- donde exis-
ten, por ejemplo, colegios e institutos 
con clases de 20 alumnos, donde 18 
niños practican la religión islamista y 
sólo 2 la católica. Ya sabemos lo que 
nos espera, pues la religión católica se 
propone y la islamista se impone (si no 
eres musulmán eres un infiel).

Actuamos, no nos manifestamos
Por último, desde el grupo municipal 
Vox El Campello volvemos a pedir 
vuestra ayuda para hacer que El Cam-
pello crezca y se convierta en una 
población de referencia para toda la 
costa levantina. Ya hemos apoyado la 
aprobación de los contratos de presta-
ción de servicios esenciales y se van 
ejecutando cada vez más inversiones 
y reformas, tan necesarias como vitales 
para dar un salto de calidad. Ahora sólo 
nos queda arreglar los olores del verte-
dero de Les Canyades (estamos dando 
pasos en este sentido, en coordinación 
con el grupo Vox en las Cortes Valen-
cianas, y esperamos poder presentar en 
breve una serie de medidas en este sen-
tido): nosotros no nos manifestamos, 
actuamos, que es más eficaz y menos 
populista.

Dos de los concejales de VOX El Campello

María Jesús Bernabeu junto a José Manuel Grau en la puerta del Ayuntamiento de El Campello



PSOE El Campello
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uLa Comisión Ejecutiva Municipal 
Socialista organiza un acto en la Sala 
Enric Valor en coordinación con el PSPV-
PSOE de la Comarca de  L’ Alacantí y 
llena el espacio de asistentes.
El nuevo modelo de financiación autonó-
mica que plantea el Gobierno de Pedro 

Sánchez supondría más recursos para sa-
nidad, educación, dependencia y vivien-
da, además de mayor inversión para otros 
servicios públicos que todos y todas dis-
frutamos a diario, aumentando derechos 
que proporcionen más calidad de vida 
para nuestros vecinos y vecinas.

Pero NO va a ser realidad porque el Se-
ñor Pérez Llorca se niega a recibir un total 
de más de 4.000 millones de € de finan-
ciación autonómica. NO quiere mayor 
financiación para inversiones. NO de-
fiende los intereses de la Generalitat. NO 
merecemos un President que se opone a 
aumentar el crédito para su tierra y recha-
za el 20% menos en intereses.
Al acto acudieron numerosos vecinos y 
vecinas del municipio, además de repre-
sentantes políticos del Partido Socialista 
de toda la Comarca. Estuvo moderado 
por Raquel Marín, concejala en el Ayun-
tamiento y Diputada Provincial, contan-
do con dos maravillosos ponentes como 
Esther Donate, Secretaria General del 
PSPV-PSOE de la Comarca L’ Alacantí 
y Portavoz en el Ayuntamiento de Sant 
Joan y José Díaz, Diputado en Les Corts 
Valencianes. También apoyaron la charla 
con su presencia Emilio Solbes y José 
Luís Candela, Alcaldes de Aigües de Bu-
sot y Tibi, respectivamente. El portavoz 
en el Ayuntamiento de Mutxamel, Anto-
nio Cachinero y la Portavoz en el Ayunta-
miento de Sant Vicent, Asunción París. El 
Portavoz Socialista en el Ayuntamiento, 
Yeray Hernández, también participó ac-
tivamente.

Hablamos de “Financiación Justa” para la Generalitat 
Valenciana en el PSOE de El Campello

Este 8 de marzo no es una celebración. Es una llamada de alerta

u2026 ha comenzado con cifras que 
nos avergüenzan como sociedad. Es uno 
de los peores inicios de año en violen-
cia machista de la última década. Las 
noticias vuelven a llenarse de nombres 
de mujeres asesinadas. Detrás de cada 
cifra hay una vida truncada y una familia 
destrozada. No es una percepción: es un 

dato. Es una lacra estructural.
La desigualdad no es un discurso ideoló-
gico, es una evidencia. Persisten la bre-
cha salarial, la mayor precariedad labo-
ral que sufren las mujeres, la sobrecarga 
de cuidados y los techos de cristal. Por 
eso el 8M sigue siendo imprescindible. 
Porque los derechos conquistados no 

son irreversibles y porque no podemos 
permitir retrocesos.
Desde el municipalismo tenemos una 
responsabilidad clara: reforzar las políti-
cas de igualdad, mejorar la prevención, 
garantizar recursos para las víctimas y 
educar en valores democráticos e iguali-
tarios. No es una opción. Es una obliga-
ción institucional.
Pero también debemos decir algo con 
claridad: no todo vale.
Cuando hablamos de igualdad y de 
violencia contra las mujeres estamos 
hablando de derechos humanos. Y sí, 
también estamos haciendo política. La 
política útil, la que protege, la que am-
plía derechos.
No podemos aceptar que se tergiverse 
la realidad, que se mezclen datos para 
sembrar confusión o que se banalice la 
violencia machista. No podemos nor-
malizar discursos que cuestionan la 
desigualdad estructural o que intentan 
enfrentar a la sociedad para obtener ré-
dito ideológico.
La igualdad no admite retrocesos ni 
blanqueamientos. No vamos a mirar ha-
cia otro lado ante políticas reaccionarias 
que ponen en riesgo consensos básicos 
que han salvado vidas.
El 8 de marzo no es un trámite. Es un 
compromiso firme con la verdad, con la 
justicia y con las mujeres.

Público asistente a la charla

Charla sobre Financiación Justa en El Campello

Equipo del PSOE de El Campello 

Los ponentes de la charla
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uCon casi cuatro décadas de trayectoria en la protección 
solar y el confort exterior, Toldos Vicente se ha consolidado 
como una de las empresas de referencia en la provincia de 
Alicante en el sector de los toldos y soluciones a medida 
para hogares y negocios. Fundada en 1987, la compañía 
ha evolucionado con el paso del tiempo, modernizando su 
oferta y reforzando su compromiso con la calidad y la satis-
facción del cliente.
Desde su sede recientemente trasladada a la Calle Mayor, 
102 en San Vicente del Raspeig, Toldos Vicente combina 
experiencia técnica con atención personalizada, ofreciendo 
un amplio catálogo de productos que incluye toldos de dis-
tintos modelos, estores, pérgolas bioclimáticas, lonas para 
piscinas, velas tensadas y otras soluciones para proteger es-
pacios exteriores del sol y las inclemencias del tiempo.
La empresa trabaja tanto con productos de fabricación pro-
pia como con las mejores marcas del mercado, lo que le 

permite adaptar cada instalación a las necesidades especí-
fi cas de cada cliente, ya sea para una residencia particular, 
un negocio o una comunidad de vecinos. El equipo de pro-
fesionales de Toldos Vicente asesora desde la elección del 
modelo más adecuado hasta la instalación y el servicio pos-
tventa, garantizando soluciones duraderas y estéticamente 
atractivas.
Además de su oferta técnica, la compañía destaca por una 
atención cercana y efi ciente: los clientes pueden solicitar in-
formación, presupuestos y asesoramiento sin compromiso, 
con atención telefónica y presencial en sus instalaciones.
La reputación de Toldos Vicente se refl eja en la confi anza 
acumulada a lo largo de años de servicio: su experiencia y 
enfoque en soluciones personalizadas han hecho de esta em-
presa un socio habitual para quienes buscan transformar sus 
terrazas, jardines o negocios en espacios más confortables, 
funcionales y protegidos del sol.

Soluciones a medida para cada espacio: la apuesta segura de Toldos Vicente

uVesta House Inmobiliaria cuenta con una ofi cina estra-
tégica en el corazón de San Vicente del Raspeig y dispone 
de una amplia cartera de clientes interesados: desde fami-
lias que buscan su primer hogar hasta inversores en busca 
de oportunidades únicas. Como agencia colegiada y con 
Sello de Calidad Fotocasa, Vesta House garantiza un ser-
vicio profesional, transparente y honesto, respaldado por 
más de 25 años de experiencia en el sector inmobiliario. 
Su equipo asesora a los clientes en cada paso, asegurando 
que la compraventa se realice con la máxima tranquilidad 
y efi cacia. Si quieres conocer su forma de trabajar y ex-
plorar cómo pueden ayudarte, visita su ofi cina en Calle 
Alicante 8, bajo, o contacta directamente. Vesta House 
Inmobiliaria es sinónimo de confi anza, profesionalidad y 
resultados excelentes en San Vicente del Raspeig.

Vesta House Inmobiliaria: tu aliado para vender 
y comprar con confi anza en San Vicente

u Con más de 20 años de experiencia en el sector del alqui-
ler y la venta de maquinaria, Reveal ha logrado posicionarse 
como una referencia local clave para quienes desean trans-
formar, reparar o equipar espacios de vivienda y obra.
Ubicada en el Polígono Canastell de San Vicente del Ras-
peig, esta empresa combina servicio profesional, trato per-
sonalizado y un catálogo de maquinaria amplio y variado 
pensado tanto para grandes obras como para trabajos del 
hogar. Su oferta abarca desde equipos de construcción pe-
sada hasta maquinaria industrial, pasando por herramientas 
para jardinería o eventos, lo que la convierte en un recurso 
versátil para múltiples necesidades.
Si bien su actividad principal se centra en el alquiler y la 
venta de maquinaria, Reveal Maquinaria también ofrece 
servicios de reparación y mantenimiento de equipos, asegu-
rando que cada cliente cuente con soluciones completas y 
fi ables. La empresa ha apostado por mantener su fl ota de 
maquinaria en constante renovación, garantizando así un 
alto nivel de operatividad y seguridad en cada uno de sus 
alquileres.
La importancia de una empresa como Reveal en el entorno 
del hogar es notable. En una comarca donde las reformas 

residenciales y la mejora de viviendas son cada vez más ha-
bituales, contar con acceso rápido a la maquinaria adecuada 
—sin necesidad de una inversión excesiva— se traduce en 
ahorro de tiempo y de costes. Esto es especialmente relevan-
te para quienes, además de profesionales, son particulares 
que emprenden pequeñas obras, instalaciones o proyectos 
de jardinería en sus propios domicilios.
 Para muchos clientes, Reveal se ha convertido en un aliado 
local que facilita la ejecución de proyectos que van desde la 
construcción de espacios exteriores hasta la remodelación 
integral de interiores. Su experiencia y profesionalidad ha-
cen que tanto clientes particulares como empresas del sector 
acudan a sus servicios con confi anza, sabiendo que recibirán 
asesoramiento personalizado y soluciones ajustadas a cada 
necesidad específi ca.
Además, el hecho de tener presencia física en la provincia 
refuerza su compromiso con la comunidad local y el desa-
rrollo de iniciativas vinculadas al hogar, la mejora de espa-
cios residenciales y la creación de entornos más cómodos y 
funcionales. Reveal no solo ofrece maquinaria de primera 
calidad, sino también tranquilidad y respaldo técnico a quie-
nes emprenden proyectos de cualquier escala.

Reveal Maquinaria: un apoyo local indispensable para proyectos del hogar

uDiego Arturo Fontanería se ha consolidado como 
un referente en el sector por su profesionalidad y 
atención cercana al cliente. Especializado en cam-
bios de calentadores eléctricos, reformas integrales 
y servicios para comunidades y administraciones, 
ofrece soluciones adaptadas a cada necesidad, con 
presupuestos sin cargo y asesoramiento claro y 
transparente. Su compromiso con la calidad y la 
seriedad en cada trabajo le convierte en un profesio-
nal altamente recomendable, capaz de generar total 
confi anza en quienes requieren sus servicios. Para 
cualquier consulta o presupuesto, Diego está dispo-
nible en el teléfono 667 431 376, listo para ofrecer 
información detallada y garantizar resultados efi -
cientes y duraderos.

Diego Arturo Fontanería: confi anza y
profesionalidad en cada trabajo

uLuzlamp Factory es una empresa dedicada a la fa-
bricación y reparación de lámparas, que ofrece una va-
riada selección de productos y servicios pensados para 
iluminar y realzar cualquier ambiente. Destaca por su 
fi rme compromiso con la calidad y la plena satisfac-
ción de sus clientes. Además de contar con un amplio 
catálogo de lámparas y bombillas, Luzlamp Factory 
pone a disposición servicios de reparación y restaura-
ción, ajustándose a las necesidades particulares de cada 
proyecto. Con la llegada de la primavera y el verano, se 
presenta la ocasión ideal para actualizar la iluminación 
del hogar o del negocio y crear espacios más cálidos y 
contemporáneos. Confi ar en Luzlamp Factory es apos-
tar por un trato cercano y resultados de gran calidad que 
harán que cada rincón luzca con personalidad propia.

Luzlamp Factory: diseño, estilo y calidad 
para dar nueva vida a tu iluminación

En la comarca de L´Alacantí, donde la actividad constructiva, la jardinería y 
las reformas del hogar están en pleno auge, empresas como Reveal Maquinaria 
se han consolidado como un pilar para profesionales y particulares que buscan 
soluciones efi cientes y de calidad para sus proyectos.

u El hogar es mucho más que el lugar don-
de vivimos. Es el espacio donde compartimos 
momentos, donde descansamos, donde cons-
truimos recuerdos y donde buscamos bienes-
tar. Por eso, cuidarlo y mejorarlo se convierte 
en una prioridad para muchas familias. En este 
especial Somos Hogar ponemos el foco en 
quienes, desde nuestra comarca de l’Alacantí, 
trabajan cada día para ayudar a crear espacios 
más cómodos, funcionales y acogedores.

Desde tiendas especializadas en mobiliario, 
decoración o descanso, hasta profesionales 
de reformas, construcción, iluminación o cli-
matización, el tejido comercial de proximidad 
ofrece soluciones adaptadas a cada necesidad. 
Comercios y empresas que no solo aportan 
productos y servicios de calidad, sino también 
asesoramiento cercano, conocimiento del en-
torno y una atención personalizada que marca 
la diferencia.

Apostar por el comercio local signifi ca confi ar 
en profesionales que forman parte de nuestra 
comunidad, que conocen las características de 
nuestras viviendas y que entienden las prefe-
rencias de quienes viven en la comarca. Es 
una forma de impulsar la economía local, for-
talecer el tejido empresarial y mantener vivo 
un modelo comercial basado en la cercanía y 
la confi anza.

En l’Alacantí encontramos negocios con tra-
yectoria y experiencia, junto a nuevas pro-

puestas que aportan innovación
 y creatividad al sector del hogar. Todos ellos 
comparten un mismo objetivo: ayudar a mejorar 
el confort y la calidad de vida de las personas, 
convirtiendo cada casa en un espacio más agra-
dable y adaptado a los nuevos estilos de vida. 

Además, en un momento en el que la soste-
nibilidad, la efi ciencia energética y el aprove-
chamiento inteligente de los espacios cobran 
cada vez más importancia, contar con profe-
sionales de confi anza se vuelve fundamental. 
Desde pequeñas mejoras decorativas hasta re-
formas integrales, el comercio de proximidad 
ofrece soluciones pensadas para cada proyec-
to, cada presupuesto y cada hogar.

Este especial reúne a una selección de empre-
sas y comercios de la comarca que destacan 
por su profesionalidad, su compromiso con el 
cliente y su apuesta por la calidad. A través de 
sus propuestas descubriremos ideas, servicios 
y tendencias que pueden inspirar a quienes de-
sean renovar su vivienda, mejorar su confort 
o simplemente dar un nuevo aire a su hogar.

Porque cuidar de nuestra casa también es cui-
dar de nuestro entorno, de nuestra economía 
local y de las personas que, con su trabajo dia-
rio, contribuyen a hacer de nuestra comarca 
un lugar mejor para vivir. En defi nitiva, apos-
tar por el comercio de proximidad es apostar 
por hogares con más calidad, más cercanía y 
más vida.

Comercio de proximidad para crear hogares 
con más confort y personalidad

 y creatividad al sector del hogar. Todos ellos 
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uLa compañía ofrece una amplia gama 
de productos en PVC pensados para me-
jorar el aislamiento térmico y acústico de 
viviendas y espacios comerciales, ayudan-
do a crear ambientes más confortables y 
efi cientes desde el punto de vista energé-
tico. El uso de perfi les con múltiples cá-
maras y materiales de alta calidad permite 
reducir la transmisión de frío y calor, al 
mismo tiempo que añade valor estético al 
proyecto.
Desde el primer contacto, Ventanas Verdún 
apuesta por un asesoramiento profesional 
personalizado: sus técnicos realizan visitas 
previas para medir cada espacio y propo-
ner soluciones adaptadas a las necesidades 
y expectativas de cada cliente, siempre con 

presupuestos sin compromiso.
Además de su enfoque en el cliente par-
ticular, la empresa ha ampliado reciente-
mente su oferta para atender también al 
sector profesional, con productos de altas 
prestaciones y plazos de entrega compe-
titivos. Esto permite que tanto reformas 
domésticas como proyectos de obra nueva 
encuentren en Ventanas Verdún un socio 
técnico de confi anza. Con la llegada de 
la primavera y el verano, es el momento 
ideal para renovar aberturas y cerramien-
tos. Confi ar en Ventanas Verdún garantiza 
resultados duraderos, una atención cerca-
na y soluciones que combinan funciona-
lidad, estética y efi ciencia energética para 
cualquier espacio.

Renueva tu hogar con estilo y efi ciencia gracias a Ventanas Verdún

uInmobiliaria Núcleo se ha consolidado como 
referente en el mercado inmobiliario de Sant 
Joan, El Campello y Mutxamel, ofreciendo un 
servicio cercano, profesional y adaptado a cada 
cliente. 
Especializada en venta, alquiler y gestión de 
propiedades, combina un profundo conoci-
miento del mercado local con soluciones per-
sonalizadas que facilitan cada operación. Su 

equipo de expertos acompaña a compradores 
y vendedores en todo el proceso, garantizando 
transparencia, seguridad y resultados óptimos. 
Con un enfoque innovador y atención al de-
talle, Inmobiliaria Núcleo no solo encuentra 
la propiedad ideal, sino que también hace que 
cada transacción sea una experiencia satisfac-
toria. Confía en Núcleo para invertir, vender o 
alquilar con total tranquilidad.

Inmobiliaria Núcleo: experiencia
y confi anza cerca de tiVentanas Verdún es una empresa consolidada en San Vicen-

te del Raspeig especializada en la distribución e instalación 
de ventanas, puertas y cerramientos de PVC, que presta 
servicio en toda el área de Alicante y sus alrededores. Con 
más de 20 años de experiencia en el sector, se ha posi-
cionado como un referente local por su combinación de 
calidad, diseño y atención personalizada para cada cliente.

uCristalería SM es una empresa consolidada 
con más de dos décadas de experiencia en el sec-
tor de la carpintería de aluminio y la cristalería, 
ofreciendo soluciones completas para hogares 
y negocios. Su catálogo de servicios incluye la 
fabricación e instalación de mamparas de baño, 
cristales de ventana, espejos, vidrios de seguridad 
para escaparates, doble acristalamiento y puertas 
templadas, adaptándose a cada proyecto con pre-
cisión y profesionalidad. Además, la empresa se 
encarga de la instalación y reparación de persia-
nas de aluminio, así como de trabajos de mante-
nimiento y reparación en carpintería de aluminio 
existente, asegurando que cada intervención 
cumpla con los más altos estándares de calidad.

Cristalería SM: más de 20 años ofreciendo
soluciones en aluminio y vidrio
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uFerrortega es un comercio local de referen-
cia en San Vicente del Raspeig, especializado 
en herrajes eléctricos y soluciones personaliza-
das para puertas, rejas y estructuras metálicas. 
Su equipo profesional ofrece atención cercana, 
acompañando al cliente en cada paso del pro-
yecto, ya sea para reformas, bricolaje o insta-
laciones en casa. Con amplia experiencia en 
montajes, adaptación de materiales y servicio 
técnico, Ferrortega se ha ganado la confi anza 
de vecinos y profesionales de la comarca del 
l’Alacantí gracias a su compromiso con la 
calidad, la fi abilidad y el trato personalizado. 
Visítales y descubre cómo pueden ayudarte a 
mejorar tu hogar.

uPuertas Demetria es una empresa con una sólida trayectoria en 
la provincia de Alicante, especializada en la comercialización e 
instalación de puertas, ventanas, armarios, cocinas y otros elemen-
tos de carpintería para viviendas y espacios comerciales. Con más 
de 20 años de experiencia, esta fi rma se ha consolidado como un 
proveedor de confi anza gracias a la calidad de sus productos y a su 
atención personalizada a cada cliente. La compañía ofrece un amplio 
catálogo de productos que abarca desde puertas de paso, blindadas y 
acorazadas hasta portones de entrada, frentes de armario, interior de 
armarios y vestidores a medida, cocinas y tarima fl otante. Además, 
completan su oferta con ventanas de diferentes materiales, diseñadas 
para combinar funcionalidad, aislamiento y estética.

Con sedes en Alicante (Benalúa) y en El Campello,
Puertas Demetria invita a sus clientes a visitar sus exposiciones para 
conocer de primera mano la calidad y variedad de sus productos y 
recibir asesoramiento profesional en la elección de soluciones adap-
tadas a cada proyecto.
La fi losofía de la empresa se centra en ofrecer productos que no 
solo mejoran el confort y la seguridad de los espacios, sino que tam-
bién responden a las últimas tendencias en diseño y decoración. Su 
equipo de profesionales está capacitado para abordar proyectos de 
distinta complejidad, desde hogares particulares hasta instalaciones 
comerciales, ofreciendo un servicio integral que incluye atención 
personalizada y postventa.

Puertas Demetria: referencia en carpintería a medida
Con sedes en Alicante (Benalúa) y en El Campello,
Puertas Demetria invita a sus clientes a visitar sus exposiciones para 

Ferrortega: tu aliado en herrajes eléctricos y 
soluciones para el hogar

uActiva Desamiantados tiene un objetivo claro desde que 
comenzó su andadura hace más de quince años: ofrecer 
servicios especializados en la gestión, retirada y desmon-
taje de materiales que contienen amianto. Son un referente 
local para obras sensibles y técnicas relacionadas con el 
amianto, un material que sigue siendo un desafío para la 
construcción y la rehabilitación de edifi cios en toda Espa-
ña, siendo líderes desde su apertura en este tipo de trabajos 
en Alicante.
A diferencia de otras empresas que ofrecen servicios de 
mantenimiento o reformas básicas, esta compañía ha cen-
trado su actividad en el desmontaje y la retirada de mate-
riales con amianto friable y no friable, ya sean aislantes, 
placas de cubiertas o tuberías. Esta especialización la con-
vierte en una pieza estratégica para proyectos de rehabili-
tación urbana, saneamiento de estructuras antiguas o ade-
cuación de espacios que precisen una gestión profesional 
del riesgo químico y de residuos peligrosos.
El trabajo de desamiantado no solo exige precisión técnica, 
sino también una comunicación clara con los propietarios y 
comunidades. El amianto no desaparece solo con obras im-
provisadas: su retirada exige protocolos de seguridad muy 
estrictos, equipos de protección, planifi cación por fases, 
control de calidad y coordinación con las autoridades labo-
rales y ambientales. Este nivel de exigencia ha sido una de 
las claves para que Activa Desamiantados sea una necesidad 
para muchos ayuntamientos y promotores que han tenido 
que afrontar en los últimos años trabajos de este tipo.  
En un contexto en el que la gestión de residuos peligrosos 
y la rehabilitación sostenible de edifi cios se han convertido 
en prioridades en España y Europa, empresas como Activa 
Desamiantados adquieren una proyección estratégica al 
enfocarse en un nicho técnico —el tratamiento del amian-
to— la empresa se posiciona como un recurso importante, 

no solo para obras residenciales sino también para proyec-
tos industriales y de infraestructuras en los que este tipo de 
material está presente.
Su sede en Calle Van Dyck, 5, Nave, Alicante la coloca 
en un punto logístico favorable para intervenir tanto en el 
casco urbano como en zonas industriales o logísticas de la 
provincia. Esta ubicación permite atender trabajos en toda 
la provincia de Alicante y también establecer colaboracio-
nes con empresas de reformas, arquitectos e instituciones 
públicas que requieran experiencia técnica en desamian-
tados.
Desde un punto de vista comercial, destacar a Activa 
Desamiantados implica subrayar no solo su especializa-
ción, sino su compromiso con la seguridad, la legalidad 
y la tranquilidad del cliente. En un escenario donde el 
incumplimiento de normativas puede acarrear sanciones, 
retrasos en obras y riesgos para la salud pública, contar con 
expertos que planifi quen, ejecuten y supervisen el proceso 
completo de retirada de amianto es un plus que pocas em-
presas generalistas pueden ofrecer con la misma solvencia.
La retirada de amianto no es solo un proceso técnico: tam-
bién es una responsabilidad social, que afecta a comuni-
dades enteras, al bienestar de trabajadores y a la preserva-
ción del entorno urbano. Empresas especializadas en estos 
servicios se convierten, por tanto, en agentes clave para 
cumplir con los retos de sostenibilidad y de seguridad que 
demanda la sociedad contemporánea.
Para clientes, instituciones y profesionales del sector 
que buscan soluciones especializadas en eliminación de 
amianto, reparar cubiertas antiguas o intervenir de for-
ma segura en estructuras con riesgos químicos, ACTIVA 
DESAMIANTADOS Y CUBIERTAS SL representa una 
opción con identidad clara y propósito defi nido dentro del 
ecosistema empresarial alicantino.

Activa Desamiantados: Un servicio especializado 
para un trabajo difícil y muy profesional

El amianto -también llamado asbesto- fue muy utilizado en el pasado en multitud de 
aplicaciones, sobre todo por su resistencia térmica y propiedades aislantes. Sin em-
bargo, cuando estas fi bras se liberan al ambiente se convierten en un serio riesgo para 
la salud humana. Por eso, su retirada y tratamiento exige procedimientos altamente 
especializados, permisos, criterios técnicos estrictos y una gestión medioambiental 
ajustada a la normativa vigente. Ahí es donde la misión de Activa Desamiantados co-
bra especial importancia para clientes tanto públicos como privados.

Desmontaje y retirada del amianto

Cumpliendo todas las medidas de seguridad
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u Alumizear ofrece un catálogo amplio 
y versátil que incluye cerramientos de 
terrazas, pérgolas, techos de aluminio, 
cortinas de cristal, ventanas tanto de alu-
minio como de PVC, rejas extensibles 
y mamparas, entre otros elementos de 
carpintería. Cada solución se adapta a las 
necesidades específi cas de cada cliente, 
con asesoramiento personalizado y pre-
supuestos sin compromiso que ayudan a 
planifi car el proyecto ideal para cada vi-
vienda o establecimiento comercial.
El enfoque de la empresa combina la ex-
periencia técnica con un servicio cercano 
y profesional: desde el primer contacto 
hasta la instalación fi nal, el equipo de 
Alumizear guía a sus clientes para que 
cada proyecto no solo cumpla con los es-
tándares de funcionalidad y estética, sino 

que también suponga una mejora tangi-
ble en confort y efi ciencia energética. Las 
ventanas y cerramientos instalados, por 
ejemplo, proporcionan aislamiento térmi-
co y acústico, optimizando el confort del 
hogar y reduciendo los costes asociados 
al uso de energía.
Las opiniones de sus usuarios refl ejan un 
alto grado de satisfacción, destacando la 
profesionalidad, rapidez y acabados im-
pecables en cada instalación. Ya sea para 
renovar una terraza, proteger un espacio 
exterior del clima o modernizar ventanas 
y cerramientos, Alumizear se presenta 
como una empresa sólida, con saber ha-
cer y foco en la satisfacción del cliente, 
aportando estética, confort y valor a cual-
quier proyecto de mejora del hogar o ne-
gocio en Alicante.

Alumizear: más de 20 años transformando espacios con cerramientos y ventanas
Con más de dos décadas de experiencia en venta e 
instalación de cerramientos, ventanas y soluciones 
a medida para hogares y negocios, Alumizear se ha 
consolidado como una opción preferente para quienes 
buscan transformar y mejorar sus espacios con pro-
ductos duraderos y efi cientes.

uComprar una vivienda es una de las 
decisiones más importantes en la vida 
de cualquier persona. No se trata solo de 
adquirir una casa, sino de proteger una 
de las mayores inversiones de futuro. Por 
eso, contar con el seguro adecuado des-
de el primer día es fundamental. Cada 
persona, familia o negocio tiene necesi-
dades diferentes, y elegir bien las cober-
turas marca la diferencia entre simple-
mente tener un seguro o estar realmente 
protegido. En las ofi cinas MAPFRE de 
Villajoyosa y El Campello ofrecen un 
asesoramiento cercano y personalizado, 
ayudando a cada cliente a entender con 
claridad qué tipo de protección necesi-
ta, ya sea familia, autónomo, empresa 
o conductor. Analizan cada caso de 
forma individual para que la decisión 
se tome con tranquilidad y seguridad.
Atienden en Villajoyosa, en c/ Colón 72 
(665 07 44 92 / 965 89 33 17), y en El 
Campello, en c/ Doctor Brotons Poveda 
1 (687 28 58 96 / 965 63 34 90). Porque 
un buen seguro empieza siempre con un 
buen asesoramiento.

En Mapfre te asesoran de forma clara, cercana y sin compromiso
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uCon un enfoque centrado en ofrecer herramientas y equi-
pos de cobro innovadores, Amyc acompaña a sus clientes 
en todo el proceso de selección, implementación y soporte 
técnico, asegurando que tanto hogares como pequeños ne-
gocios dispongan de la tecnología más adaptada a sus exi-
gencias diarias.
Amyc se distingue por su compromiso con la calidad y el 
servicio, ofreciendo atención técnica experta y asesoría co-
mercial que facilitan la decisión de compra. Ya se trate de 
sistemas de pago seguros, dispositivos fi ables o soluciones 
conectadas que optimizan la gestión del día a día, su catá-
logo está diseñado para simplifi car y mejorar la experien-
cia del cliente en su propio entorno. Su fi losofía se basa en 
entender las necesidades reales de cada cliente, brindando 

soluciones a medida y un trato cercano que transmite con-
fi anza desde el primer contacto.
Además de la venta de productos, Amyc apuesta por un so-
porte permanente y una orientación profesional que ayuda 
al usuario a sacar el máximo provecho de su inversión. Su 
experiencia en el sector tecnológico y su visión orientada a 
la innovación la convierten en un referente en herramien-
tas de gestión y dispositivos electrónicos, con un enfoque 
práctico que responde tanto a exigencias domésticas como 
comerciales.
Si buscas integrar tecnología de vanguardia en tu hogar o 
negocio de forma sencilla, efi ciente y con respaldo técnico 
experto, Amyc ofrece una cartera de soluciones pensadas 
para aportar funcionalidad y fi abilidad día tras día.

Amyc: soluciones integrales para tu vivienda
En la comarca del l’Alacantí, Amyc se ha consolidado como una empresa de 
confi anza para quienes buscan soluciones completas para equipar y gestionar 
necesidades del hogar y el comercio.

uVender una vivienda parece una tarea sencilla hasta que te das cuenta 
de que el contrato de arras es, en realidad, un campo de minas. En el 
mercado actual, la diferencia entre una venta exitosa y un calvario 
legal o fi nanciero reside en los detalles. Estos son los tres errores más 
comunes que debes evitar:
1. El “precio emocional”: Es el error estrella. Salir al mercado con un 
precio infl ado “por si alguien pica” solo consigue “quemar” el inmue-
ble. Las viviendas que pasan meses en los portales pierden su atractivo 
y acaban vendiéndose por mucho menos de su valor real. El mercado 
no entiende de sentimientos, sino de datos precisos.
2. El caos documental: ¿Está la Cédula de Habitabilidad vigen-
te? ¿Tienes el Certifi cado Energético? ¿Hay alguna carga en 
la Nota Simple que desconocías? Descubrir un problema 
técnico o legal el día de la fi rma no solo es estresante; pue-
de romper la operación y obligarte a devolver el doble 
de la señal entregada.
3. El comprador “fantasma”: No todos los que visi-
tan tu casa y dicen “me encanta” pueden comprarla. 
Aceptar una oferta sin realizar un estudio de viabili-
dad fi nanciera previo es una pérdida de tiempo peli-
grosa. Un profesional fi ltra quién tiene la capacidad real 
de pago y quién solo está de paso.
Evitar estos desastres requiere algo que no se improvisa: 
experiencia y conocimiento profundo del terreno. En RK 
Lufran lo sabemos bien. Llevamos desde 2003 trabajando 
codo con codo con nuestros clientes en Alicante y su área 
metropolitana, transformando procesos complejos en cierres 
seguros y tranquilos.

RK Lufran: Los 3 errores ‘mortales’
al vender tu casa

Francisco Carpena

Si estás pensando en vender, no te la jue-
gues. Pon tu patrimonio en manos de quie-
nes llevan más de dos décadas navegando 
con éxito en el mercado alicantino.

u En un municipio tan lu-
minoso como San Vicente 
del Raspeig, el sol es un 
privilegio… pero también 
un reto. La luz natural aporta 
vida, amplitud y bienestar 
a cualquier vivienda, pero 
cuando no se controla ade-
cuadamente puede afectar 
al confort térmico, al con-
sumo energético y hasta a 
la conservación del mobi-
liario. Aquí es donde los tol-
dos dejan de ser un simple 
complemento exterior para 
convertirse en un auténtico 
elemento de interiorismo.
Hoy, el toldo forma parte del 
diseño global de la vivienda. 
No solo protege del sol: defi ne ambientes, crea espacios y aporta carácter a fachadas, terrazas y jardi-
nes. La elección del tejido, el color y el sistema infl uye directamente en la estética del hogar. Tonos 
neutros que aportan elegancia atemporal, acabados técnicos que fi ltran la luz con suavidad, tejidos que 
armonizan con carpinterías y revestimientos… Cada detalle suma en la composición fi nal.
Además, su impacto en la protección solar es determinante. Un toldo bien instalado puede reducir 
notablemente la temperatura interior, mejorar la efi ciencia energética y proteger suelos, cortinas y mo-
biliario frente a la radiación UV. Esto se traduce en mayor confort y ahorro, especialmente en viviendas 
orientadas al sur o al oeste.
En Grupo Costa Blanca HTS entendemos el toldo como una solución técnica y decorativa a la vez. 
Colaboramos estrechamente con decoradores e interioristas, ofreciendo asesoramiento especializado, 
muestras de tejidos, soluciones personalizadas y acompañamiento técnico en cada proyecto. Analiza-
mos cada espacio, estudiamos la orientación y proponemos alternativas a medida que integren funcio-
nalidad, efi ciencia y diseño, facilitando que el resultado fi nal mantenga coherencia estética tanto en el 
interior como en el exterior.
Porque proteger del sol no signifi ca renunciar a la estética; al contrario, es una oportunidad para poten-
ciarla. En defi nitiva, los toldos ya no son solo sombra: son arquitectura, efi ciencia y estilo. Y en un en-
torno privilegiado como el nuestro, saber gestionar la luz es la clave para disfrutar del hogar todo el año.

Grupo Costa Blanca HTS la fusión perfecta 
entre diseño, confort y efi ciencia
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uEn Electrobel Electrodomésticos, situados en pleno 
centro de San Vicente del Raspeig, encontrarás una am-
plia oferta en electrodomésticos, electrónica y televisores 
con las mejores marcas y precios competitivos. Ofrecen 
asesoramiento personalizado, instalación y reparación, 
adaptándose a las necesidades de cada hogar y facilitando 
que tu compra sea una experiencia cómoda, útil y satisfac-
toria. Cuentan con un catálogo completo, desde grandes 
electrodomésticos hasta los dispositivos más actuales de 
telefonía. Su enfoque cercano y profesional hace de Elec-
trobel una parada imprescindible para equipar tu casa con 
lo último en tecnología.
Además, próximamente se trasladarán a la calle Manuel 
Domínguez Margarit, número 41, aunque seguirán aten-
diendo de momento en su ubicación actual para continuar 
ofreciendo el mismo servicio cercano y de confi anza a to-
dos sus clientes.

Electrobel: tecnología y electrodomésticos al servicio de tu confort
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uEste año, Pantone ha elegido Color del Año 2026 el tono Cloud Dancer (11-4201 TPG), un 
blanco suave y etéreo que transmite calma, equilibrio y luminosidad. Se trata de un color versá-
til y atemporal, ideal para crear espacios serenos, elegantes y llenos de luz natural.
Desde GRUPO BPP – PINTURAS TKROM, os animamos a incorporar Cloud Dancer en 
vuestro hogar o negocio. Es perfecto para paredes que buscan amplitud y claridad, baños con 
estética minimalista, cocinas modernas o para renovar mobiliario con un acabado limpio y so-
fi sticado. Su neutralidad permite combinarlo fácilmente con maderas naturales, tonos tierra o 
detalles metálicos, adaptándose tanto a estilos contemporáneos como clásicos.
Con nuestro esmalte acrílico multisuperfi cie podréis aplicarlo con excelentes resultados sobre 
madera, metal, plástico y paredes. Su gran adherencia, resistencia y acabado uniforme garanti-
zan un resultado profesional y duradero, incluso en espacios de uso frecuente.
Si queréis descubrir cómo integrar el Color del Año 2026 en vuestros proyectos, os esperamos 
en nuestras tiendas de Alicante, San Vicente, Orihuela, Petrer y La Nucía, donde nuestro equipo 
os asesorará de forma personalizada para que consigáis el acabado perfecto.

Grupo BPP – Pinturas TKROM. Cloud Dancer 2026: la serenidad del blanco que
transforma tus espacios

uTransforma tus espacios con los productos de madera de 
Galería del Parquet
Galería del Parquet es una empresa consolidada en San Vicente 
del Raspeig, especializada en la producción, distribución y co-
mercialización de tarimas, pavimentos y pérgolas de madera de 
primera calidad. Con una sólida trayectoria en el sector, ponen 
a disposición de sus clientes una amplia variedad de produc-
tos, que abarcan parquet de roble y bambú, tarimas tanto para 
interiores como exteriores, pavimentos para múltiples usos y 
pérgolas disponibles en kits de montaje o fabricadas a medida. 
Su compromiso con la sostenibilidad ambiental se refl eja en la 
utilización de materiales responsables y en el cumplimiento de 
las normativas europeas vigentes. Asimismo, cuentan con un 
equipo de instaladores certifi cados y ofi ciales, asegurando un 
montaje profesional y efi ciente, que permite a los clientes dis-
frutar al máximo de sus espacios con la calidad y durabilidad 
que merecen.

Proyectos integrales de construcción con calidad garantiza-
da de PeñaQuesada
PeñaQuesada se posiciona como una referencia en San Vicente, 
especializada en la construcción de viviendas y en servicios de ex-
cavación, demolición, canalización y asfaltado. Con una trayecto-
ria consolidada en el sector, la empresa ofrece soluciones integra-
les que abarcan desde la planifi cación y ejecución de proyectos de 
obra hasta la comercialización de maquinaria para la construcción. 
Su equipo de profesionales supervisa cada etapa de los trabajos, 
garantizando acabados de primera calidad y cumpliendo estricta-
mente con los plazos previstos. La empresa se distingue por su ca-
pacidad de adaptarse a las necesidades de cada cliente, ofreciendo 
asesoramiento personalizado y soluciones a medida que optimi-
zan recursos y tiempos. Ya se trate de levantar un nuevo edifi cio, 
ejecutar tareas de excavación o pavimentación, o incluso adquirir 
maquinaria especializada, Peña Quesada se consolida como un 
aliado de confi anza en el mundo de la construcción.

       Galeria del Parquet/PeñaQuesada       Galeria del Parquet/PeñaQuesada

u Rualcasa cuenta con más de 20 años de experiencia acompañan-
do a particulares y familias en San Vicente del Raspeig y sus alrede-
dores en la venta, compra y alquiler de propiedades. Su trayectoria 
consolidada les permite ofrecer un servicio integral, cuidando cada 
detalle y garantizando que cada operación se realice con profesiona-
lidad y transparencia.
La empresa se encarga de todo el proceso de venta de principio a 
fi n. Realiza una valoración gratuita de la vivienda ajustada al mer-
cado real y diseña planes de promoción personalizados, incluyendo 
publicidad en los principales portales inmobiliarios y difusión activa 
en redes sociales. Además, gestiona las visitas con los potenciales 

compradores, optimizando el tiempo de los propietarios y aseguran-
do que cada interesado reciba la información necesaria para tomar 
decisiones informadas.
Rualcasa también ofrece asesoramiento hipotecario y legal, asegu-
rando que cada paso se realice con seguridad y sin sorpresas. Acom-
paña a sus clientes hasta la fi rma en notaría, garantizando que la 
venta se cierre de manera transparente y efi ciente. El compromiso 
de la empresa es que cada operación sea rentable, segura y sin com-
plicaciones para los propietarios.
El equipo de Rualcasa combina profesionalidad, cercanía y pro-
fundo conocimiento del mercado local. Trabajan con todo tipo de 

viviendas, desde pisos y apartamentos hasta chalets y fi ncas, adap-
tando sus soluciones a las necesidades de cada cliente. Su trayectoria 
y dedicación se refl ejan en los resultados: miles de viviendas ges-
tionadas con éxito y numerosos clientes satisfechos que avalan su 
reputación en la zona.
Vender una vivienda con Rualcasa no es solo un trámite, sino una 
experiencia confi able y efi ciente. La empresa se convierte en el 
aliado ideal para quienes desean obtener el mejor resultado para su 
hogar, ofreciendo un acompañamiento completo, asesoramiento 
experto y la tranquilidad que solo más de 20 años de experiencia 
pueden garantizar.

Rualcasa: más de 20 años ofreciendo confi anza, experiencia
y resultados en el mercado inmobiliario



22 I MARZO 2026
Som El Campello Nuestro Periódico

Trocanteritis: el “dolor en el lateral de la cadera” que vemos a diario en consulta

uCada vez vemos más en consulta  
pacientes a los que les gusta caminar, 
que trabajan muchas horas de pie y/o 
practican deportes como el running, sen-
derismo o pádel. Es habitual escuchar: 
“Doctor, me duele la cadera por la parte 
de fuera y por la noche al dormir sobre 
ese lado”. Muchas de esas molestias co-
rresponden a lo que clásicamente se ha 
llamado trocanteritis.

¿Qué es exactamente la trocanteritis?
El nombre viene del trocánter mayor, 

que es la prominencia ósea que se palpa 
en la parte externa de la cadera. Durante 
años se pensó que el problema era sobre 
todo una inflamación de una bolsa sero-
sa (la bursa trocantérica), una especie de 
“almohadilla” que reduce el roce entre 
hueso y tejidos.
Hoy sabemos que, en la mayoría de los 
casos, no es solo una bursitis. Lo más 
correcto es hablar de síndrome de dolor 
trocantérico, que engloba:
●Tendinopatía (degeneración o irrita-
ción) de los tendones de los músculos 
glúteo medio y glúteo menor, respon-
sables de estabilizar la pelvis al caminar.
●Irritación de la bursa, que puede infla-
marse como consecuencia del exceso de 
roce o compresión.
●Sobrecarga de tejidos de la cara lateral 
de la cadera, a veces relacionada con la 
cintilla iliotibial (una fascia fibrosa que 
baja por el lateral del muslo).

Síntomas típicos
Los pacientes suelen describir:

●Dolor en el lateral de la cadera, muy 
localizado al tocar la zona, aunque puede 
bajar por el lateral del muslo.
●Empeora al subir escaleras, caminar 
rápido, estar mucho rato de pie, correr o 
levantarse de una silla.
●Empeora claramente al tumbarse sobre 
ese lado; el dolor nocturno es muy carac-
terístico.
●A veces molesta al cruzar las piernas o 
al estar de pie en una sola pierna.

¿Por qué aparece? 
No suele haber un único desencadenan-
te. Lo más habitual es una combinación 
de sobrecarga y mala tolerancia del ten-
dón a esa carga.

Factores frecuentes:
●Sexo femenino y edades medias 
(aunque puede aparecer en cualquier 
persona).
●Aumento de peso o cambios recientes 
de actividad física.
●Caminatas largas, cuestas, escaleras, 

correr, saltos, trabajos con muchas ho-
ras de pie.
●Caída o golpe directo sobre el lateral de 
la cadera.
●Alteraciones de la marcha (cojera por 
dolor de rodilla, pie, o por artrosis).
●Debilidad del glúteo medio y falta de 
control de la pelvis.
●Problemas lumbares: a veces conviven 
lumbalgia y dolor lateral de cadera, y se 
“retroalimentan”.
●Dormir siempre sobre el mismo lado, 
que mantiene una compresión repetida 
de la zona.

¿Qué es lo que ocurre? 
Piense en el tendón como en una cuerda 
que trabaja sin parar para estabilizar la 
cadera. Si esa cuerda trabaja por encima 
de lo que tolera (por exceso de carga, por 
mala técnica, por debilidad muscular o 
por cambios bruscos), aparecen micro-
lesiones y cambios degenerativos. Ade-
más, el tendón puede sufrir por compre-
sión cuando cruzamos las piernas, nos 
dejamos caer sobre una cadera al estar 
de pie o dormimos sobre ese lado.
La bursa, situada entre el tendón y el hue-
so, se  irrita como “efecto secundario”. 

Local /Salud

Som El Campello Nuestro Periódico
MARZO 2026 I 23

Solemne arriada de bandera del patrullero ‘Formentor’ en el puerto de El Campello
Som El Campello
uEl puerto de El Campello fue testigo  de un acto 
cargado de simbolismo y tradición militar: el arriado 
solemne de bandera del patrullero Formentor, buque 
de la Armada Española que hace escala en el mu-
nicipio dentro de su trabajo de vigilancia marítima 
por la costa de Alicante. El gran momento llegó al 
ocaso, exactamente a las 18:49 horas, cuando el sol 
desapareció en el horizonte y la bandera de España 
fue arriada a los acordes del Himno Nacional ante 
la mirada de autoridades civiles, militares y vecinos 
del municipio. El arriado de bandera es uno de los 
actos más consolidados en la tradición de las Fuerzas 
Armadas españolas. Cada día, al amanecer, el emble-
ma nacional es izado en todos los acuartelamientos 
y buques atracados en puerto. Asimismo, cada atar-
decer, al ocaso, es arriada con la misma solemnidad. 
Según explicó el propio comandante del Formentor, 
el capitán de corbeta Cristóbal González, “el izado y 
el arriado representan el comienzo y el fin de la jor-
nada”. En tierra, este acto marca también el inicio del 

descanso en los acuartelamientos. En la mar, los bu-
ques de guerra muestran la bandera de forma perma-
nente como señal de que están al servicio de la defen-
sa de España, pero cuando se encuentran atracados 
en puerto, el ritual del izado y el arriado recupera todo 
su protagonismo.
El acto contó con una importante representación 
institucional, organizada por la Comandancia Naval 
de Alicante, que se encargó del protocolo y de los 
invitados. El Ayuntamiento de El Campello estuvo 
representado por el alcalde, Juanjo Berenguer, acom-
pañado de los concejales Cristian Palomares y Mar-
cos Martínez. Junto a ellos, estuvieron presentes el 
Comandante Naval de Alicante, el general del MOE 
(Mando de Operaciones Especiales), el capitán jefe 
de puesto de la Guardia Civil de San Juan, el comisa-
rio de la Policía Local de El Campello y el comisario 
de la Policía Local de Alicante, así como el presi-
dente del FN. Como invitado de especial relevancia, 
también asistió el general retirado y antiguo jefe del 
MOE. Como civil, también subió a la embarcación el 
presidente del Club Náutico, Miguel Baena.

Fuerzas Armadas españolas

Momento de la arriada de bandera




